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Bild 1: In den vergangenen Tagen unterzeichnete Christoph Hörmann, persönlich haftender Gesellschafter der Hörmann KG, den Kaufvertrag zur Übernahme seines größten finnischen Vertriebspartners Mesvac Oy, hier vertreten durch Charlotta Furuhjelm.
Übernahme Mesvac Oy
Hörmann verstärkt Präsenz in Finnland
Steinhagen, 8. Februar 2016. Hörmann ist weltweit in über dreißig Ländern mit eigenen Vertriebsstandorten präsent und darüber hinaus in weiteren fünfunddreißig Ländern durch Vertriebspartner am Markt vertreten, so auch bislang in Finnland. Nun hat das Familienunternehmen seinen größten finnischen Händler, das Unternehmen Mesvac Oy, übernommen. 
In den vergangenen Tagen unterzeichnete der persönlich haftende Gesellschafter der Hörmann KG, Christoph Hörmann, den Kaufvertrag zur Übernahme von Mesvac Oy. Mesvac Oy, ansässig in Jorvas (nahe Helsinki), wurde 1977 gegründet und 1989 von der familiengeführten Brandt Group Oy Limited übernommen, in deren Händen Mesvac sich zu einem der stärksten Vertriebs- und Service-Unternehmen der finnischen Baubranche im Tor- und Türbereich entwickelte. Seit 2003 verkaufte das Unternehmen Industrietore und Verladetechnik ausschließlich von Hörmann und übernahm die daran angeknüpften Service- und Wartungsaufgaben. Nun wollte sich die Brandt Gruppe von diesem Geschäftsbereich trennen und es war für beide Partner ein logischer Schritt, Mesvac Oy an die Hörmann Gruppe zu veräußern.
„Das Unternehmen Mesvac wird weiterhin unter dem gewohnten Namen und in der bekannten Struktur am finnischen Markt agieren,“ sagt Christoph Hörmann. „Alle 160 Mitarbeiter und das Management bleiben unverändert an Bord. Als größter Vertriebspartner auf einem attraktiven Markt wie Finnland war es für uns die richtige Entscheidung, Mesvac zu übernehmen. Wir haben in den vergangenen Jahren sehr erfolgreich zusammengearbeitet.“ Außerdem seien sich die Philosophien und Werte der beiden familiengeführten Unternehmen sehr ähnlich: „Ich bin sicher wir können viel voneinander lernen und so noch stärker am finnischen Markt werden,“ so Christoph Hörmann. 
(1.744 Zeichen inkl. Leerschläge)
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Bild 2: Hörmann übernimmt seinen bislang größten Vertriebspartner in Finnland. Mesvac Oy arbeitet seit 2003 mit Hörmann zusammen und bilanzierte zuletzt mit 160 Mitarbeitern einen jährlichen Umsatz von 27 Millionen Euro.
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